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💡 ¿Por qué es tan importante definir a nuestro cliente ideal?
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Porque no se puede crear una llave y salir a buscar la 
cerradura. 

Primero debemos conocer la cerradura y luego diseñar 
la llave perfecta.

Si entendemos quién es nuestro cliente, qué necesita y qué 
lo motiva, podemos adaptar nuestro negocio para atraerlo 
naturalmente.
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CLIENTE
IDEAL
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¿Qué mensaje quiere mi 

cliente ideal
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